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Standard Life
Unabhangigkeit — was bedeutet das den eigentlich? Teil der Phoerix Group

Unabhangige Beratung — in welcher Mannschaft spielen Sie?
Unabhangigkeit und Courtage — wie passt das zusammen?

Unabhangigkeit und Geschéaftsmodell —woriber nachdenken?

Balanceakt Konsolidierung?

Unabhéangigkeit und Digitalisierung — Risiko oder Chance?
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Schreckgespenst Provisionsverbot - Kleinanlegerstrategie Tel de Phoerix Group
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Effekte in GroRbritannien — Retail Distribution Review

Bis 2013
~10-13% der Bevolkerung in GB

Seit 2013
~7-10% der Bevolkerung in GB
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Erfahrungswert GroRBbritannien: ein Courtageverbot reduziert Tl derPhoerix Group

die Vermittlerverglitung insgesamt nicht

* 2,4 % des Anlagebetrages fiir die ,Initial Advice”
* 0,8 % der Gesamtanlage fiir die ,,Ongoing Advice”
* 1,1 % der Gesamtanlage als laufende Kosten

* 1,9 % laufende Gesamtkosten im Durchschnitt

£, UNIVERSITAT institotfir Finanz-und Ifa
Y HOHENHEIM Aktuarwissenschaften

Regulierung von Provisionen

Ziele, Risiken und Nebenwirkungen provisionsbegrenzender
Regulierung in der Lebensversicherung in Deutschland

m  Jochen RuB, 38rg Schiller und Andreas Seyboth
n Juli 2018

Quelle: FCA, evaluation of the impact of the rdr and famr 2021



Ein Drittel aller Bundesbiirger ist 60 oder alter

Fakten 2020

18,7 23,2

Millionen Bundes- Millionen Bundes-
blrger sind zwischen blrger sind zwischen
60 und 80 Jahren. 40 und 60 Jahren.

Studie von Oliver Wyman: Vorwarts bei Gegenwind, 2020, Seite 12.
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20,3

Millionen Bundes-
blrger sind zwischen
20 und 40 Jahren.
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Zielgruppen der Ruhestandsplanung Tel der Phoenix Group
Hohe durchschnittlicher Vermégen nach Altergruppen
in Euro
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» Fast 89 Prozent des Nettovermdgens ist im Besitz der Zielgruppen ab 50 Jahren
 Bildung und Aufldsung von Vermogen vom Lebenszyklus abhangig

* Ruckkaufswert
Quelle: Deutsches Institut fur Altersvorsorge.



Grof3e Unterschiede in der Anlagestruktur nach Zielgruppe

Asset Structure based on Customer Segments (in %)

» Grol3er Beratungsbedarf im Bereich

Retail Bankin “ o
g der “Deposits

Liquid Asset < € 0.3 Mio

_ > Im “Affluent Banking” fallt der hohe
Affluent Banking Immobilienanteil auf

| 8 | 57 5 16
Liquid Asset € 0.3 —€ 0.5 Mio
_ _ » Wahrend im Retail-Bereich ein Drittel
Cevn Prt"é%tg B€a3“"\<ﬂ'_”9 n 43 28 8 der Assets im Versicherungsbereich
auaassete = ° liegt, sind die Anteile in den
vermogenderen Segmenten deutlich
11

Wealth Management 34 43 3 geringer

Liquid Asset > € 3 Mio

o
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m Stocks & Bonds Deposit ®Real Estate mClosed Funds m®Insurance

*Source: ZEB Research — Private Banking 2022



Die Bedeutung von Technologie in UK im Vergleich zu Deutschland

Multidimensional German Market Structure divided in different
channel and segments*

WRAP-Platform as systemised management of multi-goal, multi-tax wrapper
income drawdown investing

1. Tax Planning Policy 4 1=Banks 5=Robos
= 2=Wealth Manager 6= Real Estate Broker
= 3 =Broker (§ 34f) 7 =Broker (§ 34d)
Money In w W 4= Fund Platform
" " 3 2
. Pension Int. Bond o g 3
H o cr = Q : -
Meetclient 8w -2 Long term investing strategy g 2 0
needs 3£ % . - - R s =
£ S §- Medium term investing strategy o 3 o
Scalable & 25 A = = - A
Efficient 2 § £ Short term investing strategy ° g
1
35 A h- t irosylo & payfecs MRS
Consistent & % £ -E ccess to cash — now money to support lifestyle & pay fees 58 :
Compliant <ozl > o Stocks& Deposit Real Estate Closed | @ nce
o - Bonds Funds
v : v : v v g
Multi-wrapper withdrawals 5 -

4.Tax planning policy
5.Withdrawal policy
1=Custodian Banks 4 =Custodian Real Assets

2=Bank Account 5 =Insurer
3= Land Register

The wrap platform business is build up completely
different to German advise, distribution and custodian
business

* Asset structure based in affluent customer segments in %)
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